
รหัสวิชา ส๒๒๑๐๓ ชั้นมัธยมศึกษาปีที่ ๒
หน่วยการเรียนรู้ที่ ๓ เศรษฐศาสตร์

รายวิชา สังคมศึกษา ศาสนา และวัฒนธรรม

ครูผู้สอน ครูศิรสิทธิ์ บุริศรี

เรื่อง วางแผนการขายของจริงอย่างมีคุณภาพ
และได้ก าไรพอประมาณ



หน่วยการเรียนรู้ที่ ๓ เศรษฐศาสตร์

วางแผนขายของจริงอย่างมีคุณภาพ
และได้ก าไรพอประมาณ

วางแผนขายของจริงอย่างมีคุณภาพ
และได้ก าไรพอประมาณ



จุดประสงค์การเรียนรู้

๑. อธิบายผลกระทบของการตั้งราคาที่มีก าไรสูงเกินไป
ต่อพฤติกรรมลูกค้า และขั้นตอนการวางแผนขายจริง
อย่างเป็นระบบ



จุดประสงค์การเรียนรู้

๒. ค านวณก าไรจากราคาขายและต้นทุน 
ออกแบบการจัดร้านให้น่าสนใจและจัดการขยะ
อย่างเป็นระบบ



จุดประสงค์การเรียนรู้

๓. มีความรับผิดชอบต่อคุณภาพสินคา้และความพงึพอใจ
ของลูกค้า และใช้หลักพอประมาณ มีเหตุผล และมีภูมิคุ้มกัน
ในการตั้งราคาขาย



สมรรถนะที่ต้องการให้เกิดกับผู้เรียน (KSA)สมรรถนะที่ต้องการให้เกิดกับผู้เรียน (KSA)
ค านวณก าไรจากราคาขายและต้นทุน ออกแบบการจัดร้านให้น่าสนใจ

และจัดการขยะอย่างเป็นระบบ โดยมีความรับผิดชอบต่อคุณภาพ
สินค้าและความพึงพอใจของลูกค้า และใช้หลักพอประมาณ มีเหตุผล 

และมีภูมิคุ้มกันในการตั้งราคาขาย



ทบทวนทบทวน
กิจกรรมกิจกรรม



ทบทวนกิจกรรม
ขั้นตอนที่ 1 ความแตกต่างของก าไร 40-60 %
และ 100 %
1. ต้นทุนชิ้นละ 10 บาท 
2. ถ้าต้องการก าไร 40 % ขาย 14 บาท 

จะได้ก าไรเท่าไร



กระดานค านวณ



ขั้นตอนที่ 1 ความแตกต่างของก าไร 40-60 %
และ 100 %
3. ถ้าต้องการก าไร 60 % ขาย 16 บาท 

จะได้ก าไรเท่าไร
4. ถ้าต้องการก าไร  100 % ขาย 20 บาท 

จะได้ก าไรเท่าไร

ทบทวนกิจกรรม



กระดานค านวณ



ทบทวนกิจกรรม

ค าถามทบทวนความรู้ 
1. ถ้านักเรียนเป็นลูกค้า นักเรียนจะเลือกซื้อของ

ในราคาข้างต้นหรือไม่ เพราะเหตุใด



ทบทวนกิจกรรม
ขั้นตอนที่ 2 สถานการณ์ขายจริงในโรงเรียน 
1. การตั้งราคาสูงเกินไปนักเรียนมองว่าสินค้าแพงเกินไปเมื่อเทียบกับปริมาณ

หรือคุณภาพ ท าให้ขายไม่หมด และมีของเหลือทิ้ง
2. นักเรียนต้องตั้งราคาเท่าไหร่จึงจะเหมาะสมท าให้ขายหมดเร็ว 

ลูกค้าพึงพอใจ และกลับมาซื้อซ้ า



ทบทวนกิจกรรม
ขั้นตอนที่ 3 อธิบายขั้นตอนการวางแผนขายของจรงิ 
1. นักเรียนจะท าอย่างไรให้ขายของให้ทันเวลาในชั่วโมงขายจริง 
2. ครูให้นักเรียนค านวณราคาขายตามก าไร 40 – 60 %

ใช้ราคาวัตถุดิบจริง และค านวณราคาขาย โดยเขียนราคาลงในใบงาน
“แผนการขายจริง”



กิจกรรม  กิจกรรม  
“วางแผน

การขายของจริง”
“วางแผน

การขายของจริง”



การด าเนินกิจกรรม

1. ให้นักเรียนแต่ละกลุ่มร่วมกันวางแผนการขายจริง 
โดยครูแจกใบงานที่ 15 เรื่อง “แผนการขายจริง” 
ให้กับนักเรียนทุกกลุ่ม พร้อมวิเคราะห์จากประสบการณ์
ทดลองขายจากครั้งที่ 1 และการขายครั้งที่ 2 เพื่อน ามา
วางแผนการขายของจริง



การด าเนินกิจกรรม

2. ครูให้นักเรียนทุกกลุ่มน าเสนอแผนการขายจริง
ของทุกกลุ่มเพื่อร่วมแลกเปลี่ยนเรียนรู้

3. นักเรียนประเมินสมาชิกในกลุ่มแต่ละคน 
ในการท างานร่วมกัน



(สามารถดาวน์โหลดได้ที่ www.dltv.ac.th)

ใบงานที่ ๑๕
เรื่อง แผนการขายจริง



(สามารถดาวน์โหลดได้ที่ www.dltv.ac.th)

แบบประเมิน
การท างานกลุ่ม



น าเสนอผลงานน าเสนอผลงาน



บทสรุปบทสรุป



บทเรียนครั้งต่อไป

สรุปบทเรียนเศรษฐศาสตร์
จากประสบการณ์ขายของจริง



สิ่งที่ต้องเตรียม

1. ใบงานที่ 16
เรื่อง สะท้อนคิด “บทเรียนจากการขายจริง”

(สามารถดาวน์โหลดได้ที่ www.dltv.ac.th)
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