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เรื่อง วางแผนขายของในตลาดนัด



เรื่อง 
วางแผนขายของ

ในตลาดนัด



จุดประสงคก์ารเรียนรู ้
ด้านความรู้ ความเข้าใจ 

- อธิบายหลักเกณฑ์ในการเลือกสินค้าที่จะขาย โดยอิงจากข้อมูลตลาด 
ความต้องการของผู้บริโภค แนวคิดเรื่องการเลือก ค่าเสียโอกาส 
และหลักเศรษฐกิจพอเพียง
ด้านทักษะ/กระบวนการ 

- วิเคราะห์ เปรียบเทียบ และร่วมกันตัดสินใจเลือกสินค้าที่จะขายในตลาด
นัดอย่างมีเหตุผล โดยใช้ข้อมูลจากการส ารวจตลาดและพิจารณาปัจจัย
ด้านต้นทุน เวลา ความพร้อม และความเหมาะสมของกลุ่ม



จุดประสงคก์ารเรียนรู ้
ด้านคุณลักษณะ เจตคติ ค่านิยม 

- มีความตั้งใจในการท างานกลุ่ม เคารพความคิดเห็นผู้อื่น ใช้หลักคิดอย่างมีเหตุผล และ
แสดงออกถึงความรับผิดชอบต่อการตัดสินใจร่วมกัน โดยยึดหลักความพอเพียงและความพอดี
สมรรถนะที่ต้องการให้เกิดกับผู้เรียน 

วิเคราะห์ เปรียบเทียบ และร่วมกันตัดสินใจเลือกสินค้าที่จะขายในตลาดนัดอย่างมีเหตุผล 
โดยใช้ข้อมูลจากการส ารวจตลาดและพิจารณาปัจจัยด้านต้นทุน เวลา ความพร้อม และ
ความเหมาะสมของกลุ่ม โดยมีความตั้งใจในการท างานกลุ่ม เคารพความคิดเห็นผู้อื่น ใช้หลัก
คิดอย่างมีเหตุผล และแสดงออกถึงความรับผิดชอบต่อการตัดสินใจร่วมกัน โดยยึดหลักความ
พอเพียงและความพอดี



สนทนาจากการ
ส ารวจข้อมูล

สนทนาจากการ
ส ารวจข้อมูล



ครูให้นักเรียนใช้การประเมิน ๕ มิติที่ต้องประเมิน 
๑. ความต้องการในตลาด  มีคนอยากได้ไหม จากผลส ารวจ
๒. ความง่ายในการท า เราท าเองได้ไหม ใช้เวลามากไหม
๓. ต้นทุน  ลงทุนเยอะไหม คุ้มไหมถ้าขายไม่ได้หมด
๔. ความน่าสนใจ คนจะเดินเข้ามาดูไหม มีจุดเด่นอะไร
๕. ความพอเพียง  ไม่หรูเกิน ไม่หักโหม ท าได้จริง
ให้นักเรียนประเมินพร้อมเขียนเหตุผลสั้น ๆ



“สิ่งที่เราท าวันนี้ คือ การเลือก 
โดยใช้ข้อมูลจริง ประเมินเหตุผลให้รอบด้าน

เราไม่ได้เลือกแค่เพราะอยากขาย 
แต่เลือกเพราะคุ้มค่าและท าได้จริง”



“การเลือก” = ตัดสินใจที่ดีที่สุด
“ค่าเสียโอกาส” = สิ่งที่เราสละไปเมื่อไม่ได้เลือก
“ความพอเพียง” = ไม่เกินตัว แต่เกิดประโยชน์สูงสุด



เรื่อง แผนขายของเบื้องต้น 

ใบงานที่ ๑๐



“เลือก” = ต้องคิดถึงข้อมูล ความสามารถ 
และความต้องการของตลาด

“ค่าเสียโอกาส” = สิ่งที่เราไม่ได้เลือก แล้วเราต้องยอมสละ
“เศรษฐกิจพอเพียง” = ไม่เกินตัว ไม่ตามใจเกินไป 

แต่มีเหตุผลและความพร้อม



บทเรียนคร้ังต่อไปบทเรียนคร้ังต่อไป

เรื่อง ตั้งราคาสินค้า กลยุทธ์การขาย 
บรรจุภัณฑ์ 
เรื่อง ตรวจสอบทรัพย์สินทางปัญญา
ของสินค้าที่น ามาขาย

ดาวน์โหลดเอกสารเพ่ิมเติมไดท่ี้ www.dltv.ac.th
รายวิชา สงัคมศกึษา ระดบัช ัน้มธัยมศกึษาปีท่ี ๑



ดาวน์โหลดเอกสารเพ่ิมเติมไดท่ี้ www.dltv.ac.th
รายวิชา สงัคมศกึษา ระดบัช ัน้มธัยมศกึษาปีท่ี ๑

๑) ใบงานที่ ๑๑ เรื่อง แผนกลยุทธ์การขาย
๒) ใบงานที่ ๑๒ เรื่อง รู้สิทธิ รู้กฎหมาย

สิ่งที่ต้องเตรียมสิ่งที่ต้องเตรียม
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