
รหัสวิชา ส๒๒๑๐๓ ชั้นมัธยมศึกษาปีที่ ๒
หน่วยการเรียนรู้ที่ ๓ เศรษฐศาสตร์

รายวิชา สังคมศึกษา ศาสนา และวัฒนธรรม

ครูผู้สอน ครูศิรสิทธิ์ บุริศรี

เรื่อง การวิเคราะห์และปรับปรุงแผนการขายสินค้าอาหาร
เพื่อเตรียมทดลองขายครั้งที่ ๒



หน่วยการเรียนรู้ที่ ๓ เศรษฐศาสตร์

การวิเคราะห์และปรับปรุงแผนการขายสินค้าอาหาร
เพื่อเตรียมทดลองขายครั้งที่ ๒

การวิเคราะห์และปรับปรุงแผนการขายสินค้าอาหาร
เพื่อเตรียมทดลองขายครั้งท่ี ๒



จุดประสงค์การเรียนรู้

๑. อธิบายความแตกตา่งระหว่างผลลัพธท์ี่คาดการณ์ไว้กับ
ผลลัพธ์จริงจากการขายสินคา้ได้ อธิบายวิธีการน าความคิดเห็น
ของผู้บริโภคมาปรับปรุงสินค้าและกลยุทธ์การขาย เชื่อมโยง
การตัดสินใจปรับปรุงกับหลักเศรษฐกิจพอเพียง



จุดประสงค์การเรียนรู้

๒. วิเคราะห์ข้อมูลยอดขาย ต้นทุน และก าไรจริงได้อย่างถูกต้อง
สรุปปัญหาและจุดแข็ง-จุดอ่อนของสินค้าและการขายจากข้อมูล
เชิงตัวเลขและความเห็นของลูกค้าวางแผนปรบัปรุงสินค้า            
และการขายให้เหมาะสมกับการทดลองขายครั้งที่ ๒



จุดประสงค์การเรียนรู้

๓. แสดงความรับผิดชอบในการปรับปรุงผลงานของกลุ่ม
มีความรอบคอบ และใช้เหตุผลในการตัดสินใจ
ปรับปรุงสินค้า



สมรรถนะที่ต้องการให้เกิดกับผู้เรียน (KSA)สมรรถนะที่ต้องการให้เกิดกับผู้เรียน (KSA)
วิเคราะห์ข้อมูลยอดขาย ต้นทุน และก าไรจริงได้อย่างถูกต้องสรุป

ปัญหาและจุดแข็ง-จุดอ่อนของสินค้าและการขายจากข้อมูลเชิงตัวเลข
และความเห็นของลูกค้าวางแผนปรับปรุงสินค้า และการขาย              

ให้เหมาะสมกับการทดลองขายครั้งที่ ๒ และแสดงความรับผิดชอบ           
ในการปรับปรุงผลงานของกลุ่ม มีความรอบคอบและใช้เหตุผล

ในการตัดสินใจปรับปรุงสินค้า



ทบทวนทบทวน
กิจกรรมกิจกรรม



ค ำถำมทบทวนกิจกรรม

1. จากชั่วโมงที่แล้วนักเรียนได้ทดลองขายของจริงกันแล้ว 
กลุ่มของนักเรียนขายของได้กี่ชิ้น
2. สิ่งที่นักเรียนคิดว่าท าได้ดี และ สิ่งที่นักเรียนคิดว่าควรปรับปรุง 
จากการขายคืออะไร



ค าถามกระตุ้นความคิดค าถามกระตุ้นความคิด

1. ถ้ำลองมองจำกมุมมองลูกค้ำ นักเรียนคิดว่ำ
ท ำไมบำงร้ำนถึงขำยดี บำงร้ำนถึงขำยไม่หมด
เป็นเพรำะอะไร



ค าถามกระตุ้นความคิดค าถามกระตุ้นความคิด
2. รำคำที่นักเรียนตั้งไว้เหมำะสมกับคุณภำพ
และปริมำณของสินค้ำหรือเปล่ำ

3. ถ้ำมีโอกำสขำยอีกครั้ง นักเรียนจะท ำอะไร
ที่แตกต่ำงจำกเดิมบ้ำง



วิเครำะห์จำกกำรขำยครั้งที่ 1วิเครำะห์จำกกำรขำยครั้งที่ 1

กิจกรรมกิจกรรม



ค ำอธิบำยในกำรท ำกิจกรรม

๑. ครูแจกใบงานที่ 12 เรื่อง วิเคราะห์ผลการขายครัง้ที่ 1  
เพื่อวิเคราะห์ประเด็นที่ครูก าหนดในใบงานจากการศึกษา
จาก Feedback ลูกค้าจากการขายครั้งที่แล้ว



2. ให้นักเรียนเปรียบเทียบผลการขายครัง้ที่ 1 กับแผนที่วางไว้
ก่อนทดลองขายครั้งที่ 1 ดังนี้ 

- ราคาขายต่างจากที่ตั้งไว้หรือไม่
- ขายได้มากหรือน้อยกว่าที่คาดไว้
- ต้นทุนทีใ่ช้จริงสูงหรือต่ ากว่าที่วางแผนไว้

ค ำอธิบำยในกำรท ำกิจกรรม



3. ให้นักเรียนวางแผนปรับปรุงการขายครั้งที่ 2 โดยให้นักเรียน
ในกลุ่มช่วยกันระดมความคิดหาทางปรับปรุง เช่น ปรับสูตร/
รสชาติ, เปลี่ยนขนาดหรือปริมาณต่อชิ้น, ปรับราคา ให้เหมาะกับ
ความคุ้มค่าที่ลูกค้ารู้สึก, ปรับวิธีน าเสนอหรือจัดร้าน พร้อมพิจารณา
หลักเศรษฐกิจพอเพียงควบคู่กับการลงทุน

ค ำอธิบำยในกำรท ำกิจกรรม



(สามารถดาวน์โหลดได้ที่ www.dltv.ac.th)

ใบงานที่ ๑๒
เรื่อง วิเคราะห์ผลการขายครั้งที่ ๑



กิจกรรมวำงแผนกิจกรรมวำงแผน
การปรับปรุงส าหรับการขาย

คร้ังท่ี ๒
การปรับปรุงส าหรับการขาย

ครั้งที่ ๒



ค ำอธิบำยในกำรท ำกิจกรรม

๑. ให้นักเรียนแต่ละกลุ่มวิเคราะห์ข้อมูลจริงโดยใช้ใบงาน
วางแผนปรับปรุงการขายครั้งที่ ๒ ร่วมกับแบบประเมิน
สินค้าจากลูกค้า ร่วมกันสรุปและบันทึกในช่องวิเคราะห์

2. ครูให้นักเรียนประเมินแผนการขายครัง้ที่ 2
โดยระบุในใบงานวางแผนการปรบัปรุงการขายครั้งที่ 2



ค ำอธิบำยในกำรท ำกิจกรรม

3. นักเรียนแต่ละกลุ่มออกมาน าเสนอแผนการปรับปรุง
ของตนเองเพื่อแลกเปลี่ยนความคิดเห็นกันในชั้นเรียน

๔. นักเรียนร่วมกันท าแบบประเมินงานกลุ่มของ
เพื่อนแต่ละคน



(สามารถดาวน์โหลดได้ที่ www.dltv.ac.th)

ใบงานที่ ๑๓
เรื่อง วางแผนการปรับปรุง
ส าหรับการขายครั้งที่ ๒



(สามารถดาวน์โหลดได้ที่ www.dltv.ac.th)

แบบประเมิน
การท างานกลุ่ม



ชวนคิด ชวนคิด 



ค าถามชวนคิด ค าถามชวนคิด 
“จำกข้อมูลยอดขำยจริงในวันนี้
นักเรียนคิดว่ำได้เรียนรู้อะไรบ้ำง”



ค าถามชวนคิด ค าถามชวนคิด 
“นักเรียนคิดว่ำอะไรคือสำเหตุส ำคัญ
ที่ท ำให้บำงกลุ่มขำยได้ตำมเป้ำหมำย 

หรือไม่ถึงเป้ำหมำยที่วำงไว้
เป็นเพรำะอะไร”



ค าถามชวนคิด ค าถามชวนคิด 
“สิ่งที่นักเรียนจะปรับปรุง

ในกำรขำยครั้งหน้ำมีอะไรบ้ำง”



บทเรียนครั้งต่อไป

ทดลองขายสินค้าอาหารครั้งที่ ๒ 
และเก็บข้อมูลปรับปรุงก่อนการขายจริง



สิ่งที่ต้องเตรียม

(สามารถดาวน์โหลดได้ที่ www.dltv.ac.th)

1. ใบงำนที่ 14 เรื่อง บันทึกการขายครั้งที่ 2
2. แบบประเมินจำกลูกค้ำ
๓. แบบประเมินกำรท ำงำนกลุ่ม
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